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価格転嫁の交渉成功に至るコツを掲載した 

「埼玉県 価格転嫁 成功事例集」を作成しました！  

 
 

 埼玉県では、価格転嫁の交渉成功に至るコツを掲載した 「埼玉県 価格転嫁 成功事

例集」を作成し、県ホームページ上で公開しました。 

県では、県内企業がエネルギー・原材料価格等の上昇分を適切に価格転嫁できるよ

う、専門家による伴走型支援を実施し、価格交渉のノウハウ獲得を支援しています。 

その支援事例の中から価格交渉や価格転嫁の成功につながったものを事例集にまと

めたものです。 

是非、御活用ください。 

 

１ ポイント 

 ・様々な業種で価格交渉・価格転嫁に成功した事例や交渉成功に至るコツを掲載 

 ・価格交渉する際の参考として活用できる実践的な内容 

 ・県ホームページ上で公開 

 

２ 主な内容 

 ・埼玉県の価格転嫁の取組 

 ・伴走型支援により価格交渉・価格転嫁に成功した事例 

① 「価格交渉は堂々と」 取引先 300社へ価格交渉（共同技研化学株式会社） 

② 行政のサポートを受け運賃 3割アップを実現（川里運輸倉庫株式会社） 

③ サービスの付加価値向上で顧客が納得する価格改定を（美容室コーリン） 

④ 県の支援施策を契機として 40年振りの運賃改定へ（運輸業） 

⑤ 「価格交渉はメリットたくさん」 価格を上げながら会社を強く（製造業） 

⑥ メニュー価格を改定し、経営状況を改善（飲食業） 
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⑦ 「価格交渉で経営安定化」 支援機関と連携し継続支援（建設業） 

⑧ 「案件ごとの利益を見える化」 採算性を意識する体制へ（サービス業） 

⑨ スイッチングコストを理解し 影響の少ない先から交渉（製造業） 

 ・国や県の支援策 

 

３ 知事からのコメント（事例集より抜粋） 

  このたび、埼玉県の価格転嫁の取組や、伴走型支援により、価格交渉の成功につ

ながった取組を事例集として取りまとめ、広く紹介することとしました。様々な業

種における価格転嫁の成功事例や交渉成功に至るコツを掲載しています。 

  この事例集をはじめ、本県が提供する支援策が、価格転嫁に課題を抱えている企

業の皆様にとりまして、交渉成功の一助となれば幸甚です。 

 

４ その他 

  本事例集については、以下の県ホームページで無料公開しています。 

URL：https://www.pref.saitama.lg.jp/a0801/kakakutenka-bansougatashien.html#jireisyuu 


